
FONDATION DE 
L'ARGUMENTATION OBJECTIF REGISTRE (CONCEPTS 

GRECS/ROMAINS) STYLE ORATOIRE

Rationnel

Apprendre
Convaincre l’esprit de 
l’auditeur. Utiliser des 
messages clairs, faire 
appel à la logique du 

raisonnement.

Logos (raison, verbe) Simple ou tenue

Émotionnel

Émouvoir
Agir sur la sensibilité 

de l’auditeur.Faire 
appel à ses émotions, 

son imaginaire.

Pathos Noble ou grave

Être

Plaire (voir faire plaisir)
La légitimité, 

la confiance, crédibilité, 
autorité qu’inspire 
l’orateur, liée à ses 

vertues, sa morale… 
du moins l’image 

qu’il en donne.

Ethos Agréable ou médium

Rhétorique / définition Larousse

1.	Ensemble de procédés constituant l'art du bien-dire, de l'éloquence. 
2.	Littéraire. Déploiement d'éloquence, de moyens oratoires, pour persuader ; style emphatique 

et déclamatoire.

Quand nous posséderions la science la plus exacte, il est certains 
hommes qu’il ne nous serait pas facile de persuader en puisant 
notre discours à cette seule source ; le discours selon la science 
appartient à l’enseignement, et il est impossible de l’employer ici, 
où les preuves et les discours doivent nécessairement en passer par 
les notions communes.

Aristote, La Rhétorique

ANNEXE 1.3 b / OBJECTIFS RHÉTORIQUES


